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Mindestpreis ist Geschichte. Damit

sind es auch die sicheren Preise fiir die
Riibenbauern. Angebot und Nachfrage zerren
am Zucker und seinem Wert. Doch ganz so frei
ist das Spiel des Markts nicht. Beim Zucker be-
stehen viele nationale Handelsschranken. Sie
beeinflussen den freien Markt. Von einem freien
Weltmarkt wie beim Getreide kann man da-
her noch lange nicht sprechen. Nach wie vor
behindern Zolle und Mengenbeschridnkungen
den internationalen Handel. Umgekehrt gibt es
offene und versteckte Subventionen. In einem
Interview erkldrt Hans-Jiirgen Hdlzmann, Unter-
nehmensberater an der Landwirtschaftskammer
Nordrhein-Westfalen, welche Folgen dies fiir
Riibenanbauer in Deutschland hat.

D ie Zuckermarktordnung mit Quoe und

Die EU-Rubenzuckerbilanz weist nur einen kleinen Uberschuss aus.
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Wieso haben es deutsche Rilbenanbauer schwer.
neben den Kostenunterschieden auf dem Welt-
markt mithalten zu kénnen?

Die Hauptzuckerexporteure, in erster Linie
Brasilien, Thailand und ein paar zentralamer:
kanische Lander, verzerren den Wettbewerb
auf die eine oder andere Art. Uns Européern
erschwert dies in dem Jahr einer européische:
Rekordernte den Ubergang auf den freien
Markt besonders.

Kénnen Sie das néher beschreiben?

Die europdische Zuckerbilanz sieht nach den
aktuellen Zahlen des US-Agrarministeriums
gar nicht so schlecht aus. Ein nur relativ gerin
ger Uberschuss im Wirtschaftsjahr 2017/18
von rund 1 Mio. t Zucker sollte bei den mini-
malen Endbestédnden aus dem Wirtschaftsjahi
2016/17 von unter 1 Mio. t den EU-Zucker-
markt mit einem Verbrauch und einer Jahre-
sproduktion von rund 20 Mio. t nicht ins Un-
gleichgewicht fiihren. Der Anteil der Bestdnde
am Verbrauch betragt nur 6,1 Prozent. Und
schlieBlich ist der Marktzugang fiir auRereu-
ropéische Ware begrenzt und vielfach mit ho-
hen Zéllen belastet.

Weshalb sind die Preise fiir WeiBzucker dann so
abgestiirzt?

Wir Européer machen uns selbst das Leben
schwer. Die Zuckerfabriken der Uberschus-
slander wie Deutschland, Frankreich, Polen,
die Niederlande und Belgien rdumen mangels
Lagerkapazititen und méglicherweise wegen
einer angespannten Liquiditét vielfach mit al-
ler Gewalt und mit Kampf-

preisen ihre Lager.

Auf der anderen Seite sind die SiiBwarenher-
steller und die européischen Zuckerimporteu-
re wie England, Spanien, Italien und einige
nordische Lander die Gewinner. Die SiiRwa-
renhersteller triumphieren. Nach Jahrzehnten
Riibenquote und den damit verbundenen rela-
tiv hohen Zuckerpreisen sind sie jetzt am
Driicker.

Ganz anders die Zuckerfabriken: Die Verkiu-
fer miissen Kreide schlucken. Diese Situation
ist fiir die Marktbeteiligten neu. Alle sind stark
verunsichert. Das baut iiberh6hten Verkaufs-
druck auf. Dabei zeigen die fundamentalen
Daten: Der EU-Zuckermarkt ist eher ausgegli-
chen. Die iibertriebenen Reaktionen sind nicht
gerechtfertigt.

Warum sitzen Zuckerk&ufer am léngeren Hebel?
Beim europdischen Zucker existiert nur ein
Kassamarkt. Ein passender Terminmarktfutu-




Rohrzucker aus Brasilien ist mit EU-Importzéllen belegt. Daher eignet sich der internationale Rohrzuckerfuture Nr. 11 fir eine Preisableitung nicht.

re ist nicht vorhanden. Das nutzen die Kaufer
schamlos aus. Aber auch hier gilt: Man sieht
sich mehrmals im Leben. Sinkt das européi-
sche Zuckerangebot insbesondere in Léndern
mit schwicheren Produktionsbedingungen
und schwéchelt der sogenannte Weltmarkt,
werden die Karten neu gemischt.

In London wird doch an der Bérse WeiBzucker ge-
handeit. Reicht das nicht?

Meines Erachtens sollten die europdischen
Zuckeranbieter und -abnehmer baldméglichst
einen Zuckerfuture installieren, der dem euro-
paischen Markt entspricht. Der Wei3zucker-
future in London ist fiir die europédische
Zuckerbranche nicht geeignet, um Preisrisiken
abzusichern. Spatestens seit dem Quotenaus

Hans-Jiirgen Hélzmann

ist Unternehmensberater
an der Landwirtschafts-
kammer Nordrhein-West-
falen, AuBenstelle Duren.
Er berat Landwirte unter
anderem bei der Vermark-
tung ihrer Marktfrichte.
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2017 gehort der Kontrakt eingestampft. Dieser
Future bildet in keinster Weise den européi-
schen Kassamarkt ab. Schlief8lich werden nur
kleinste Riibenzuckermengen auf dem Welt-
markt verramscht. Sollte dieser Future nicht
an der Borse verschwinden oder sollten die
Kontraktspezifikationen nicht den Gegeben-
heiten angepasst werden, kann dieser Future
zu weiteren Wettbewerbsverzerrungen auf
dem européischen Markt fithren.

Der sogenannte Weltmarkt-Rohrohrzucker-
future Nr. 11 hat andere Spezifikationen und
fallt somit fiir eine direkte Preisfindung auf
dem européischen Zuckermarkt aus (siehe
Kasten auf Seite 50, Anm. d. Red.). Klar ist: Fiir
die Importparitdt des Rohrohrzuckers bleibt
neben den speziellen Bedingungeninden »
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WELCHER WEISSZUCKERPREIS SICH VOM

ROHRZUCKERFUTURE ABLEITET
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& abgeleiteter WeiBzucker-Einstandspreis frei EU-SuBwarenhersteller?
@® Kurs Rohrzuckerfuture Nr. 11, notiert in US-Dollar je pounds (Ibs)?

U Euro/Dollar-Kurs 1,24, inkl. Kosten frei SiBwarenhersteller von 160 £/t;

ANew York Exchange, Schlusskurs vom 13. April 2018, Quelle: Holzmann, LKNRW

NUR MINDESTPREIS ABLEITBAR

Der Warenterminkontrakt Sugar Nr. 11 an der New Yorker Btrse bildet den Rohr-
zuckerpreis ab Exporthafen des Erzeugerlands ab. Je nach Euro/Dollar-Kurs betragen
die Transport- und Versicherungskosten in die EU, die Kosten fur die Raffination, die
Lieferkosten und die Marge des Importeurs umgerechnet rund 160 Euro/t. Diese
Kosten kénnen in Abhangigkeit von der Wahrungsrelation und den Uberseetransport-
tarifen noch deutlich schwanken. In jedem Fall sind diese Kosten zumindest zu einer
versuchsweisen Ableitung eines vergleichbaren WeiBzuckerangebots hinzuzuaddieren.

Ende April notierte der Rohrzuckerfuture bei extrem niedrigen 11,76 US-Dollar je
Pfund (Lbs). Das sind beim aktuellen Euro/Dollar-Kurs umgerechnet 210 Euro/t.
Der abgeleitete Zuckerpreis betragt damit rund 370 Euro/t. Das entspricht in etwa
dem von der EU aktuell notierten WeiBzuckerpreis.

In dieser Kalkulation sind noch keine Z&lle wie bei Einfuhren aus den CXL-Landern wie
Brasilien, Australien, Kuba und Indien eingerechnet. Diese Z6lle wirden die Einfuhr
erheblich verteuern. Zollfreie Einfuhren sind nur aus EPA/EBA-Landern wie Kolumbien,
Sudafrika, Peru und Zentralamerika zugelassen. Diese Kalkulation gilt also nur fur
zollfreie, beschrankte Importmengen und keinesfalls fur gréBere Anteile des in der

EU verbrauchten Zuckers.

Daer ist eine Ableitung des EU-WeiBzuckerpreises vom Sugar Nr. 11 nur bedingt
aussagekraftig. Die abgeleiteten Preise sind daher die unterste Grenze fur beschrankte
Mengen. Daher ware es schade, wenn sich der EU-WeiBzuckerpreis daran orientieren
wirde. Zudem: Mit diesem auf dem Weltmarkt eingekauften Rohrzucker durfen die
heimischen StuBwarenhersteller nicht mit regionaler Produktion oder gentechnikfreier
Herkunft werben, was diese Hersteller teilweise erwégen.
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Erzeugerldndern der Wechselkurs Euro zu
US-Dollar sehr wichtig.

Wie sollte ein neuer Terminkontrakt lhrer Mei-
nung nach gestrickt sein?
Nun, ganz einfach. Fiir einen wegweisenden
Future miissen die Kontraktspezifikationen
dem entsprechen, was der europdische Markt
verlangt. Gleichzeitig miissen am Kassamarkt
nennenswerte Mengen mit der gleichen Spezi
fikation gehandelt werden. Neben den iibli-
chen Qualititsanforderungen fiir Weiflzucker
sehe ich besonders drei Eigenschaften fiir
wichtig an:
1. eine definierte Herkunft, Erzeugung und
Produktion aus der EU (Regionalitat),
2. eine gentechnikfreie Produktion (Quali-
tatsversprechen),
3. eine subventionsfreie und sozialvertragli-
che Produktion (Mindeststandards).
Diese Eigenschaften verlangen viele Siifwa-
renhersteller. Sie loben sie hdufig schon beim
Verkauf ihrer veredelten Produkte aus.

Trauen Sie so einem Kontrakt ausreiche;
Umsitze zu? '

Ja, durchaus. In der EU erzeugen Landwirte
rund 20 Mio. t Zucker. Das ist eine dhnliche
GroBenordnung wie beim Raps, und der Kon-
trakt lduft an der Pariser Borse bestens. Ein
solcher Zuckerkontakt bietet durchaus den
Spekulanten die Chance, am Marktgeschehen
teilzuhaben. Terminbérsen pflegen freie Mark
te besonders, indem sie Angebot und Nachfra-
ge steuern. Sie sorgen fiir ein marktgerechtes
Preisniveau. Fiir die Landwirte sind ehrliche
Spekulanten von besonderem Vorteil.

Warum sollten die Spekulanten ehrlicher sein als
andere Marktteilnehmer? Sie gelten doch eher al:
gierig.

Ist doch klar: Spekulanten wetten auf steigen-
de oder fallende Kurse, je nachdem wie sie die
Marktlage, also Angebot und Nachfrage, ein-
schitzen. Wenn die Meinung des Spekulanten
stimmt, verdient er Geld, und nattirlich auch
umgekehrt, und was gibt es ehrlicheres als da:
eigene Portmonee. Die Spekulanten helfen
den Landwirten, wenn sie die

Situation entsprechend einschétzen, wahrend
es vom Kassamarkt, wie aktuell der Fall, selte1
Unterstiitzung gibt. Dort gibt es nur eine Ein-
bahnstraRe und die verlduft in Richtung billig
einkaufen.

Welche weiteren Vorteile bietet so ein Future?
Neben der urspriinglichen Preisabsicherung




3ei den Vertragsangeboten der Rubenfabriken haben Landwirte keinen Ei

st es damit moglich, noch andere Vermark-
rungsinstrumente wie einen Préamienvertrag
und Optionen zu nutzen. Diese Vermarktungs-
instrumente wiirden je nach Marktlage zu
mehr Sicherheit fiir alle Beteiligten fithren.
Andere landwirtschaftliche Rohstoffmérkte
wie Weizen, Mais oder Raps zeigen, wie Land-
wirte sinnvoll richtig justierte Futures nutzen
kénnen. Warum sollte nicht auch der europai-
sche Zuckermarkt von einem funktionieren-
den Terminmarkt profitieren?

Weshalb reichen die bisherigen Vertragsangebo-
te der Zuckerfabriken nicht aus, um Preisrisiken

zu begrenzen?
Ganz einfach! Die Zuckerfabriken machen

Hans-Jlirgen Hélzmann
Unternehmensberater
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nfluss auf den Verkaufzeitpunkt und die Preisgestaltung.

die Ritbenpreise an ihren Zuckerverkaufser-
16sen fest, die sie im Wirtschaftsjahr erzielen.
Oder sie garantieren teilweise einen abge-
speckten Mindestpreis. Es ist fiir den Land-
wirt Zufall, was er ausgezahlt bekommt. Er
hat keinen Einfluss auf den Verkaufszeit-
punkt und damit die Preisgestaltung. Das ist
doch genauso, wie wenn der Landwirt sei-
nem Getreidehandler sagt: ,Hier hast du
mein Getreide. Verkaufe es so, wie Du willst,
und zahle mir den Erlés in Abschldgen und
einer finalen Endabrechnung aus.“ Ich kenne
keinen Landwirt, der das beim Getreide oder
anderen Produkten so macht. @

Interview: josef.koch@dlv.de
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